JUNIOR
W irtschaft erleben

Business Model Canvas

whs

Mit welchen Welche Welche Probleme Wie kdnnen wir Kunden Wer sind unsere
Partnern kbnnen Nachhaltigkeitsaspekte I6st unsere Idee? gewinnen und halten? wichtigsten
wir zusammen- wollen wir bertcksichtigen? Welche Kunden- Kunden?

arbeiten? bedurfnisse erfullt
sie?
Was brauchen wir zur Wo und wie verkaufen wir
Umsetzung unserer Idee? unser Produkt?
Welche Kosten entstehen bei uns? Womit und wie nehmen wir Geld ein?
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Geschaftsidee:
Partnern Nachhaltigkeitsaspekte ProblemlGsung Kundengewinnung Zielgruppe
Ressourcen Verkauf
Kosten Einnahmequellen
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